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QSC AUF EINEN BLICK

01.01.-31.03.
2003 2002

Alle Angaben in Millionen EUR
Umsatz 27,6 9,6
Bruttoergebnis 0,5 -7.5
EBITDA! -10,0 -16,3
EBIT 2 -20,0 -24,4
Fehlbetrag -18,8 -23,8
Ergebnis je Aktie 3 (in EUR) -0,19 -0,24
Eigenkapital 128,14 145,35
Bilanzsumme 176,44 194,65
Eigenkapitalquote (in %) 72,6 74,7
Investitionen 1,5 1,5
Liquiditat 76,74 87,6°
Kurs zum 31.03. (in EUR) 0,60 1,02
Anzahl der Aktien zum 31.03. 105.008.714 | 105.008.714
Marktkapitalisierung zum 31.03. 63,0 107,1
Mitarbeiter 4154 287¢




UMSATZSPRUNG IM ERSTEN QUARTAL IJIJ DAS UNVERMINDERTE WACHSTUM IM FIRMEN-
KUNDEN- UND PROJEKTGESCHAFT SOWIE DIE ERSTMALIGE, VOLLSTANDIGE KONSOLIDIERUNG VON
VENTELO FUHRTEN IM ERSTEN QUARTAL 2003 zu EINER UMSATZSTEIGERUNG UM 188 PROZENT
AUF 27,6 MILLIONEN EUR. DAS ERGEBNIS AUF EBITDA-BASIS VERBESSERTE SICH DEUTLICH AUF
-10,0 MILLIONEN EUR (@1 2002: -16,3 MILLIONEN EUR). ZUM ACHTEN MAL IN FOLGE SANK
DER LIQUIDITATSVERBRAUCH. ER ERREICHTE -10,9 MILLIONEN EUR NACH -15,0 MILLIONEN EUR

IM VIERTEN QUARTAL 2002.

GUTER START FUR @-DSLMAX IJIJ DAS INNOVATIVE TARIFMODELL FUR GESCHAFTSKUNDEN —
KURZFORMEL: MAXIMALE Q-DSL-BANDBREITE ZUM MINIMALEN PREIS — UBERZEUGTE VOM ERSTEN

TAG AN UNTERNEHMEN IN ALLEN 46 RSC-STADTEN. IM INDIVIDUELLEN PROJEKTGESCHAFT KONN-
TE @SC IM ERSTEN QUARTAL 2003 sowoOHL BEI TOP1O0O0-UNTERNEHMEN ALS AUCH BEI MITTEL-
STANDLERN NEUE KUNDEN GEWINNEN. EINE WACHSENDE ROLLE SPIELT DAS ANGEBOT INTEGRIER-

TER SPRACH- UND DATENLOSUNGEN DER QSGC-GRUPPE.

RSC-AKTIE MIT DEUTLICHEN ZUWACHSEN IJlJ MIT EINER KURSSTEIGERUNG VON 54 PRrRO-

ZENT GEHORTE DIE QSC-AKTIE BEREITS IM ERSTEN QUARTAL 2003 zu DEN TOP-PERFORMERN IM
PRIME STANDARD, DER ANSTIEG SETZTE SICH IM APRIL UND MAI FORT. INSTITUTIONELLE UND PRIVATE
ANLEGER HONORIERTEN DIE KONTINUIERLICHE ERFULLUNG DER ERWARTUNGEN SOWIE DIE JUNGSTEN
VERTRIEBSERFOLGE. EMPFEHLUNGEN VON ANALYSTEN UND FINANZJOURNALISTEN UNTERSTUTZTEN

DEN AUFWARTSTREND.




Dr. Bernd Schlobohm Gerd Eickers Markus Metyas Bernd Puschendorf

Vorstandsvorsitzender Vorstand Kundenservice, Vorstand Finanzen, Vorstand Vertrieb und
Strategie und Technik Auftragsmanagement Personal und Recht Marketing

und Regulierung

Liebe Aktiondrinnen und Aktionare,

erstmals erzielte QSC im ersten Quartal 2003 ein positives Bruttoergebnis, die Umsatze Uber-
trafen unsere Netzwerkaufwendungen, womit wir plangemaf drei Jahre nach dem Bdorsen-
gang unser erstes Etappenziel auf dem Weg in die Gewinnzone erreichten. Ausruhen wollen
wir uns auf diesem Erfolg nicht. Zentrales Ziel fir 2003 ist das Erreichen des Break-Even
auf EBITDA-Basis im Verlauf des vierten Quartals.

Diesem Ziel sind wir in den ersten drei Monaten diesen Jahres ein gutes Stiick naher
gekommen. Unser EBITDA-Ergebnis verbesserte sich gegeniiber dem ersten Quartal 2002
um fast 40 Prozent. Gleichzeitig wuchs unser Umsatz im Vergleich zur Vorjahresperiode un-
geachtet der duflerst schwachen Gesamtwirtschaft um 188 Prozent auf 27,6 Millionen EUR.
Eine wesentliche Ursache fiir den Zuwachs liegt in gestiegenen Umsatzen im Projekt- und
Firmenkundengeschaft. So hat uns eine grofle deutsche Bank beauftragt, rund 300 Filialen
in einem virtuellen privaten Netzwerk (VPN] zu verbinden. Neben der nachweisbaren Quali-
tat unseres Netzwerkes, einem sehr guten Preis-Leistungs-Verhaltnis und der Kundennghe
Uberzeugt auch das .Second Source”- Argument unsere Kunden - sie setzen auf einen zwei-
ten Lieferanten im Telekommunikationsbereich, wissen sie doch um die Problematik jeglicher
Monopolsituation. Der Umsatzanstieg beruht daneben auch auf der erstmaligen, vollstandi-
gen Konsolidierung von Ventelo.

Das stark verbesserte EBITDA-Ergebnis verdanken wir der konsequenten Konzentration
auf das margenstarkere Geschaftskundensegment. MaB3gebliche Steuerungsgrof3e bei QSC
ist der Ergebnisbeitrag jedes einzelnen Produktes und jedes einzelnen Projektes. Mit unserem
Geschaftskundenfokus entziehen wir uns dem zum Teil desastrésen Preiswettbewerb im Pri-
vatkundenbereich.
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Die erfolgreiche Zusammenarbeit mit Ventelo wirkt sich positiv auf unsere Ergebnis-
situation aus. QSC hat ihren Markeintritt in die .Sprachwelt” so sehr viel schneller realisieren
konnen als es durch eigene Kraft mit dem Produkt QSC-Voice mdglich gewesen ware. Auf3er-
dem erleichtern sogenannte Cross-Selling-Effekte, d.h. die Ansprache der Bestandskunden
fur die Produkte der jeweils anderen Gesellschaft, die Gewinnung von Neukunden. Kosten-
einsparungen ermaglicht vor allem die Zusammenfihrung beider Backbone-Netze in ein in-
tegriertes Sprach-Daten-Backbone-Netz. Zudem flihrte die Konsolidierung der Technikraume
sowie die Zusammenlegung regionaler Niederlassungen in Berlin, Frankfurt, Hamburg und
Minchen zu erheblichen Kostenvorteilen.

Insgesamt wollen wir 2003 unseren Umsatz mehr als verdoppeln, ohne unsere Beleg-
schaft weiter aufzustocken - ein Ziel, das nur mit einer auflerst effizienten und motivierten
Organisation zu erreichen ist. Wir fiihren die QSC-Gruppe heute nach einem einheitlichen
Kennzahlensystem, binden variable Gehaltsbestandteile an dieses System an und erhohen
die Automatisierung bestehender Geschaftsprozesse. Begleitet werden diese Schritte durch
intensive Schulung samtlicher Mitarbeiter in Sachen Kundenorientierung sowie eine Opti-
mierung des internen Prozess- und Kommunikationsflusses.

Unsere steigende Effektivitat, die verbesserte Ergebnissituation sowie unser Umsatz-
wachstum finden am Kapitalmarkt vermehrt Anklang. Mit einer Marktkapitalisierung von mehr
als 100 Millionen EUR im Friihjahr 2003 zahlt unsere Aktie zu den Anwartern auf einen Platz
im TecDax, dem deutschen Aktienindex fir Technologiewerte. Bei unserem Borsengang im
Frihjahr 2000 hief3 der relevante Index noch Nemax 50. Diesem wird die QSC-Aktie ab Juni
2003 angehdren. Wir werden in den kommenden Monaten hart daran arbeiten, dass QSC als
integrierter Telekommunikationsanbieter flr Geschaftskunden auch im TecDax seinen Platz
findet.

Kéln, im Mai 2003

|hr Vorstand der QSC AG



Guter Start ins laufende Geschaftsjahr ++ QSC setzte im ersten Quartal 2003 ihren Wachs-
tumskurs trotz andauernder Rezession in Deutschland unverandert fort. Die nahezu Verdrei-
fachung des Umsatzes resultiert aus dem unverminderten Wachstum im Firmenkunden-
und Projektgeschaft sowie aus der erstmaligen, vollstandigen Konsolidierung des Ende 2002
erworbenen Sprach-Carriers Ventelo. Dessen Integration in die QSC-Gruppe vollzieht sich
schneller als erwartet.

Ventelo bleibt zunachst als eigenstandiges Unternehmen bestehen, erhalt diese zwei-
gliedrige Organisation doch das klare Profil beider Marken am Markt. Intern arbeiten die
Vertriebsteams beider Unternehmen jedoch sehr eng zusammen, ihr Hauptaugenmerk gilt
sogenannten Cross-Selling-Effekten, der Ansprache von Bestandskunden fiir die Produkte
der jeweils anderen Gesellschaft. Zudem entwickelte sich die Nachfrage nach kombinierten
Sprach- und Datenldsungen am Gesamtumsatz bereits in den ersten drei Monaten erfreulich.
QSC hat sich mit dem Kauf von Ventelo als professioneller Anbieter integrierter Telekommu-
nikationslosungen positioniert.

Umsatzsprung im ersten Quartal 2003 » QSC konnte ihren Umsatz im ersten Quartal 2003
um 188 Prozent auf 27,6 Millionen EUR steigern (Q1 2002: 9,6 Millionen EUR). Deutliche Zu-
wachse verzeichnete das Unternehmen im Projektgeschaft. So zahlt QSC seit dem ersten
Quartal sowohl eine grofle deutsche Bank als auch ein fihrendes Handelshaus zu ihren Kun-
den. Beide verbinden kinftig ihre Standorte mit einem virtuellen privaten Netzwerk (VPN]
auf Basis des QSC-Netzwerkes. Der Absatz des neuen Basisproduktes Q-DSLmax entwickelt
sich seit dem Start Mitte Januar erfreulich. Geschéaftskunden schatzen die Verfigbarkeit ei-
ner Bandbreite von bis zu 2,3 Mbit/s zu einfach kalkulierbaren Preisen - bereits im Grund-
preis sind 1000 MB Datenvolumen enthalten. Hohe Down- und Upstream-Geschwindigkeiten
kennzeichnen auch das neue Privatkundenprodukt Q-DSL home 2300, mit dem das Unter-
nehmen seine Innovationskraft erneut unter Beweis stellt. Der schnelle Internetzugang fir
Privatkunden ist seit Mai 2003 in allen 46 QSC-Stadten verfligbar.

Bundesweit bietet QSC zusatzlich zu ihren Datendiensten Sprachprodukte und -losun-
gen an. Insbesondere bei Geschaftskunden konnte das Unternehmen im ersten Quartal 2003
zulegen. Eine positive Akzeptanz erfahrt das digitale Sprachprodukt QSC-Voice. Bis Herbst
2003 lasst es sich in allen QSC-Stadten nutzen.
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Bruttoergebnis erstmals positiv '+ Die unter Herstellungskosten gefihrten Netzwerkauf-
wendungen blieben auch im ersten Quartal 2003 grofte Aufwandsposition. Sie erhéhten sich
in Folge der erstmaligen Konsolidierung von Ventelo um 59 Prozent auf 27,1 Millionen EUR
(Q12002: 17,0 Millionen EUR], angesichts eines Umsatzsprungs von 188 Prozent ein ver-
gleichsweise moderater Anstieg. Dieser verdeutlicht die Chancen des infrastrukturbasierten
Geschéaftsmodells von QSC: Steigende Umséatze gehen nicht mit entsprechendem Mehrauf-
wand einher und fihren in der Folge zu Uberproportionalen Ergebnisverbesserungen. So er-
zielte QSC im ersten Quartal 2003 erstmals ein positives Bruttoergebnis, das sich aus den
Umsatzerlosen abzlglich Netzwerkaufwendungen errechnet. Es betrug 0,5 Millionen EUR
nach -7,5 Millionen EUR im ersten Quartal 2002.

Die Vertriebs- und Marketingaufwendungen blieben im Vergleich zum ersten Quartal
2002 mit 6,0 Millionen EUR konstant, obwohl auch diese Grof3e erstmals die Aufwendungen
von Ventelo enthalt. Diese Konstanz zeigt eindrucksvoll die Synergien einer gemeinsamen
Vermarktung von Sprach- und Datenlésungen durch QSC und Ventelo. Zentrale Zielgruppe fiir
die gesamte Produkt- und Dienstleistungspalette sind Geschaftskunden und diese lassen sich
effizient gemeinsam ansprechen.

Die Verwaltungsaufwendungen erhdhten sich in Folge der Konsolidierung der weiter-
hin eigensténdig agierenden Ventelo in den ersten drei Monaten 2003 auf 4,2 Millionen EUR
(Q12002: 2,5 Millionen EUR).

Umsatz (in Mio. EUR) Bruttoergebnis (in Mio. EUR)

28 1,5

24 0 m
20 -15
16 -3,0
12 -4,5
8 -6,0
4 I -75

Q1/02 Q1/03 Q1/02 Q1/03



EBITDA (in Mio. EUR) Liquiditatsverbrauch (in Mio. EUR)

-3 18
-6 15
-9 12
-12 9
-15 6
-18 3

Q1/02 Q1/03 Q1/02 Q2/02 Q3/02 Q4/02 Q1/03

Nettoliquiditatsabfluss durch Ventelo-Akquisition

Deutliche Verbesserung des EBITDA-Ergebnisses # Die Fortschritte im operativen Bereich
unterstreicht die Veranderung des EBITDA-Ergebnisses. Im ersten Quartal 2003 belief es sich
auf -10,0 Millionen EUR nach -16,3 Millionen EUR in der vergleichbaren Vorjahresperiode -
eine Reduzierung um fast 40 Prozent. QSC definiert diese Grof3e als Ergebnis vor Zinsen, Steu-
ern, anteiligen Ergebnissen von nach der Equity-Methode bilianzierten Beteiligungen, Amor-
tisierung von abgegrenzter unbarer Kompensation sowie Abschreibung und Amortisierung
von Sachanlagen und Firmenwert.

Die Abschreibungen und unbaren Kompensationen allein betrugen im ersten Quartal
2003 9,9 Millionen EUR (Q1 2002: 8,1 Millionen EUR). Die Erhohung spiegelt das wachsende
Geschaftsvolumen von QSC wider, stattet das Unternehmen doch jeden Neukunden mit einem
Endgerat aus und schreibt dieses in den 12 Monaten nach Erwerb vollstandig ab.

Das Finanzergebnis im ersten Quartal 2003 betrug 1,0 Millionen EUR nach 1,1 Millionen
EUR in der vergleichbaren Vorjahresperiode. Der Fehlbetrag verbesserte sich um 21 Prozent
auf -18,8 Millionen EUR in den ersten drei Monaten 2003.
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Liquiditatsverbrauch zum achten Mal in Folge reduziert »+* Mit 10,9 Millionen EUR verringerte
sich der Liquiditatsverbrauch im ersten Quartal 2003 gegentber dem Vorquartal um rund 27
Prozent. Vergleicht man den Liquiditatsverbrauch aus dem operativen Geschaft - im vierten
Quartal 2002 fihrte der Ventelo-Kauf zusatzlich zu einem Liquiditatseffekt in Hohe von netto
2,2 Millionen EUR - ergibt sich eine Verbesserung um 15 Prozent oder 1,9 Millionen EUR. Per
31. Mérz 2003 verfugte QSC Uber liquide Mittel in Hohe von 76,7 Millionen EUR.

QSC konnte im ersten Quartal 2003 ihre Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Lei-
stungen deutlich absenken. Sie beliefen sich auf 20,4 Millionen EUR nach 25,9 Millionen EUR
per 31. Dezember 2002. Mit langfristigen Verbindlichkeiten in Hohe von 0,4 Millionen EUR blieb
QSC auch im ersten Quartal 2003 unverandert nahezu schuldenfrei. Die Eigenkapitalquote
von 72,6 Prozent unterstreicht die solide Finanzlage des Unternehmens.

Schwache Konjunktur, starker Breitbandmarkt ¢+ Die Diskrepanz zwischen einer duflerst
schwachen Verfassung der Wirtschaft und einer unverdndert starken Nachfrage nach Breit-
banddienstleistungen pragte wie schon das Gesamtjahr 2002 auch das erste Quartal 2003.
Obwohl das Gros der Unternehmen weiter mit stagnierenden IT-Budgets arbeitet, investieren
sie in den Ausbau ihrer Breitbandinfrastruktur. Die fortschreitende Vernetzung von Arbeits-
platzen und die zunehmende Abwicklung kompletter Geschaftsvorgange Uber das Internet
ermaglichen Kosteneinsparungen und bringen Unternehmen jeder Grof3enordnung dazu, von
konventioneller Telekommunikation auf breitbandige Losungen umzusteigen.

Als dominierende Breitbandtechnologie hat sich DSL in Deutschland fest etabliert.
Uber 90 Prozent aller Breitbandumsatze im Geschaftskundenbereich in 2003 entfallen einer
Studie von IDC zufolge auf DSL. Diese hohe und weiter rasant steigende Nachfrage von Un-
ternehmensseite verhindert, anders als in weiten Teilen des Telekommunikationsmarktes,
einen Preiskampf. Mittelfristig erwartet QSC dennoch sinkende Preise und forciert konsequen-
terweise den Ausbau zusatzlicher Dienstleistungen auf der Breitbandleitung sowie das Pro-
jektgeschaft. Dieses bindelt intelligente Gesamtkonzepte, kurze Installationszeiten und pro-
fessionellen Service in ein Ldsungspaket, fir das Geschaftskunden bereit sind wesentlich
hohere Preise zu zahlen als fir die reine Leitungsnutzung.



Ausreichende Personalstarke fiir weiteres Wachstum ++ Per 31. Marz 2003 beschéftigte

QSC 415 Mitarbeiter und steigerte damit binnen zwdlf Monaten die Anzahl der Beschaftigten
um 128. Rund 95 Prozent dieses Zuwachses lassen sich auf den Ventelo-Kauf zurickfihren.
203 QSC-Mitarbeiter arbeiten in kundennahen Bereichen, ihr Anteil an der Gesamtbelegschaft
liegt bei 49 Prozent. Insgesamt 143 Angestellte gewahrleisten den reibungslosen Netzbetrieb
sowie die technische Umsetzung neuer Losungen fur Geschaftskunden. Mit der jetzt erreich-
ten Teamstarke wird QSC in den kommenden Quartalen ihren Wachstumskurs fortsetzen.

Verbessertes Risikomanagement ## Das Risikomanagementsystem von QSC wurde im er-
sten Quartal 2003 enger mit der Aufbau- und Ablauforganisation verzahnt. Damit einher ging
die Verknlpfung identifizierbarer Risiken mit strategischen Erfolgsfaktoren sowie die Ver-
besserung der Risikokommunikation durch die Einfihrung von Schwellenwerten mit Frih-
warnfunktion.

QSC besitzt mehr als drei Jahre operative Erfahrung im DSL-Geschaft und kann so
ihre Risiken gut einschatzen und managen. Zwei Themen kénnten aber die weitere Umsetzung
des Geschaftskonzepts behindern: Erstens eine langerfristige Rezession in Deutschland,
zweitens eine hohe Preisaggressivitat des Ex-Monopolisten Deutsche Telekom; eine wirksa-
me Regulierung des Telekommunikationssektors bleibt vor diesem Hintergrund unverzicht-
bar. Auf Grund dieser oder anderer Risiken sowie fehlerhafter Annahmen konnen die kiinfti-
gen, tatsachlichen Ergebnisse erheblich von den Erwartungen des Unternehmens abweichen.
Samtliche Angaben in diesem Konzernabschluss sind, soweit sie keine historischen Tatsachen
darstellen, sogenannte zukunftsbezogene Angaben. Sie basieren auf aktuellen Erwartungen
und Prognosen zukiinftiger Ereignisse und unterliegen einer regelmaBigen Uberpriifung im
Rahmen des Risikomanagements. Die Uberwachung und gegebenenfalls Anpassung von
Erwartungen und Prognosen genief3t bei QSC hochste Prioritat.
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Ausblick: Break-Even auf EBITDA-Basis im Fokus ++ Im Verlauf des vierten Quartals 2003
plant QSC den Break-Even auf EBITDA-Basis. Um dieses Ziel zu erreichen, forciert das Unter-
nehmen seine Vertriebsaktivitaten bei Geschaftskunden und setzt zugleich sein rigoroses
Kostenmanagement fort. Insbesondere vom Projektgeschéft erwartet sich das Unternehmen
in den kommenden Quartalen hohe Zuwéachse, mehrere Pilotprojekte unterstiitzen diese Er-
wartungshaltung. Splrbare Umsatzsteigerungen dirfte auch das Basisprodukt Q-DSLmax
erwirtschaften. Neue Umsatzpotenziale entstehen durch das Angebot kombinierter Sprach-
und Datenlosungen. Im ersten Quartal 2003 identifizierten Projektteams von QSC und Ventelo
magliche Zielkunden.

Ein weiteres Absatzfeld fir DSL-Leitungen erwéachst aus dem rasanten Vordringen
drahtloser Breitbandnetzwerke (WLANs) an sogenannten Hotspots, insbesondere von Ge-
schaftskunden haufig frequentierte Orte wie Flughafen, Hotels oder Messegelanden. Die An-
bindung dieser lokalen Netzwerke an Backbones dirfte in der Regel Uber DSL-Leitungen
erfolgen.

Angesichts der positiven Geschaftsentwicklung im ersten Quartal 2003 bekraftigt das
Unternehmen seine Jahresprognose. Fir das Gesamtjahr 2003 plant QSC einen Umsatz von
105 bis 115 Millionen EUR sowie ein negatives EBITDA-Ergebnis von -25 bis -30 Millionen EUR.
Das Unternehmen geht davon aus, per 31. Dezember 2003 Uber Liquiditat in Hohe von Uber
50 Millionen EUR zu verfligen und von dieser Basis aus ohne Aufnahme weiterer Fremd- oder
Eigenmittel den Break-Even auf Cashflow-Basis im Verlauf von 2004 erreichen zu konnen.






104411

AKTIONARSBRIEF

LAGEBERICHT

ERLAUTERUNGEN

01.01.2003-  01.01.2002-
31.03.2003 31.03.2002

in TEUR in TEUR
27566 | 9555

Herstellungskosten der zur Erzielung der Umsatzerldse erbrachten Leistungen 27.097 17.011
Bruttoergebnis vom Umsatz 469 (7.456)

Marketing- und Vertriebsaufwendungen
Allgemeine Verwaltungsaufwendungen
Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen
Abschreibungen auf Sachanlagen (und immaterielle Vermégensgegenstéande)
(inklusive TEUR 1.614 nicht liquiditdtswirksamer Kompensation
vom 01.01.-31.03.2003; bis 31.03.2002: TEUR 1.691)
Betriebsverlust (19.976) (24.406)
Sonstige Ertrége (Verluste)
Zinsertrage 1.216
Zinsaufwendungen (2) (90)

Anteil am Ergebnis nach der Equity-Methode bilanzierter Beteiligungen - (376)

Sonstige Erlse (Aufwendungen) 180 (127)
Verlust vor Steuern (18.803) (23.783)

Steuern vom Einkommen und Ertrag
Ergebni Aktie (unverwass (0,19) (0,24)
Durchschnittliche im Umlauf befindliche Aktien (unverwassert und verwéassert)




31.03.2003

in TEUR in TEUR

- --

Kurzfristige Vermdgensgegenstande
Liquide Mittel 34.829 43.095
Festverzinsliche Wertpapiere 41.870 44.526

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, netto 17.755 16.948

Forderungen im Verbundbereich 3 7
Noch nicht fakturierte Forderungen 219 239

Sonstige Vermdgensgegenstande 7.334 9.476
Rechnungsabgrenzungsposten 5.203 4.410
Kurzfristige Vermdgensgegenstande, gesamt 107.213 118.701
Langfristige Vermdgensgegenstande
Nach der Equity-Methode bilanzierte Beteiligungen
Sonstige Vermdgensgegenstande
Sachanlagen, netto
Netzwerk und technische Anlagen
Betriebs- und Geschéftsausstattung
Gesamte Sachanlagen, netto
Immaterielle Vermogensgegenstande, netto
Lizenzen
Software
Sonstige
Gesamte immaterielle Vermdgensgegenstédnde, netto
Geschafts- oder Firmenwert

Langfristige Vermdgensgegenstande, gesamt
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ERLAUTERUNGEN

31.03.2003

in TEUR in TEUR

Kurzfristige Verbindlichkeiten
Kurzfristige Darlehen und kurzfristiger Anteil an langfristigen Darlehen
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
Verbindlichkeiten im Verbundbereich
Rickstellungen
Umsatzabgrenzungsposten
Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten
Kurzfristige Verbindlichkeiten, gesamt
Langfristige Verbindlichkeiten
Wandelanleihen
Pensionsriickstellungen
Sonstige langfristige Verbindlichkeiten

Langfristige Verbindlichkeiten, gesamt

Eigenkapital

Gezeichnetes Kapital
Eigene Anteile
Kapitalriicklage
Abgegrenzte Kompensation
Kumuliertes tbriges Comprehensive Income
Forderungen gegen Aktionare
Bilanzverlust
Eigenkapital, gesamt

Passiva, gesamt

105.009 105.009
(266) (266)
473.373 473.442
(3.375) (5.058)
64 =

(1 (1)
(446.675) (427.872)
128.129 145.254

176.403 194.584




Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit
Fehlbetrag
Berichtigung des Fehlbetrages
Nicht liquiditatswirksame Kompensation
Abschreibung und Amortisation
Gewinn aus dem Verkauf von Sachanlagen
Anteil am Ergebnis nach der Equity-Methode bilanzierter Beteiligungen
Nicht liquiditatswirksame Zinsaufwendungen
Veranderung aus betrieblicher Tatigkeit
Erhohung Forderungen, netto
Verminderung Forderungen im Verbundbereich
Verminderung noch nicht fakturierter Forderungen
Verminderung sonstiger Vermdgensgegenstande
Erhohung Rechnungsabgrenzungsposten
Verminderung/(Erhohung) sonstiges Anlagevermégen

Verminderung Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

Erhdhung/(Verminderung) sonstiger Riickstellungen

Erhdhung/(Verminderung) Umsatzabgrenzungsposten
Erhohung sonstiger Verbindlichkeiten
Erhéhung Pensionsriickstellungen

Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit

01.01.2003 -
31.03.2003

(18.803)

1.614
8.317
(176)

4

20
2.142
(793)
41
(5.225)
279
(581)
4317
7
(9.644)

(23.783)

1.691
6.390
(71)
376
82

(1.763)
154
1.031
5.451
(1.443)
(2)
(6.014)
(831)
755
481

8
(17.488)
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ERLAUTERUNGEN

01.01.2003 -
31.03.2003
Cashflow aus der Investitionstatigkeit

Verdnderung festverzinsliche Wertpapiere (53.500)

Wertpapiere zur VerauBerung (bewertungsbedingte Anderung) -

Investitionen in immaterielle Vermdgensgegenstande (89)

Investitionen in Sachanlagen (1.663)

Erlése aus Anlageabgangen 229
Cashflow aus der Investitionstatigkeit (55.023)
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit

Aufnahme kurzfristige Darlehen und kurzfristiger Anteil

an langfristigen Darlehen

Ausgabe von Wandelanleihen
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit
Verminderung liquider Mittel (8.266) (72.501)

Liquide Mittel am Anfang des Geschaftsjahres 43.095 153.776
Liquide Mittel zum Ende des Berichtszeitraums 34.829 81.275
Zusatzliche Angabe zur Cashflow Rechnung

Mittelabfluss wahrend des Berichtszeitraums

Zinsaufwendungen



Stand am 1. Januar 2002

Verkauf eigener Anteile (1. Januar 2002)

Verfall von Wandlungsrechten (1. Januar 2002)

Verkauf eigener Anteile (1. April 2002)
Verfall von Wandlungsrechten (1. April 2002)
Verfall von Wandlungsrechten (1. Oktober 2002)
In der Periode beriicksichtigte Amortisation
Jahresfehlbetrag
Stand am 31. Dezember 2002
Fehlbetrag
Unrealisierte Gewinne aus Wertpapieren des Umlaufvermdgens
Comprehensive Income
Verfall von Wandlungsrechten (1. Januar 2003)
In der Periode beriicksichtigte Amortisation
Stand am 31. Marz 2003
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1.

Organisation und Grundlagen der Rechnungslegung

QSC bietet Geschafts- und Privatkunden breitbandige
Standleitungsverbindungen in und aus dem Internet mit bis zu 2,3 Megabit pro Sekun-
de auf Basis der DSL-Technologie (Digital Subscriber Line) sowie Sprachtelefondienste
an. Die DSL-Technologie nutzt die letzte Meile Uber den entblndelten Netzzugang -
die kupferbasierte Teilnehmeranschlussleitung - und beschleunigt den Datenverkehr
auf ein Vielfaches der heute Ublichen Geschwindigkeiten. QSC hat bisher die 40 grof3-
ten Stadte Deutschlands mit ihrem Breitbandnetz abgedeckt und kann damit Uber ein
Viertel der Gesamtbevolkerung erreichen. QSC vertreibt ihre Produkte und Dienstleistun-
gen selber direkt an Endkunden oder tUber Handler. Darlber hinaus kooperiert QSC
mit Vertriebspartnern, vorwiegend Internet Service Provider, die als Wiederverkaufer
tatig werden.

Die Erstellung des vorliegenden, nicht testierten
Konzernabschlusses erfolgt in Ubereinstimmung mit den in den Vereinigten Staaten
allgemein anerkannten Rechnungslegungsgrundsatzen (,US GAAP]. Gewisse Angaben
und Anmerkungen werden in Ubereinstimmung mit US GAAP gekiirzt oder nicht auf-
gefuhrt. Der Zwischenbericht enthalt nach Auffassung der QSC alle Anpassungen, die
fur eine faire Darstellung der finanziellen Lage und des Betriebsergebnisses notwendig
sind. Er sollte in Verbindung mit den testierten Konzernabschlissen zum 31. Dezember
2002 und 2001 gelesen werden. Aus den Ergebnissen fir die ersten drei Monate 2003
l8sst sich nicht unbedingt auf die Ergebnisse zukilnftiger Berichtszeitraume schlief3en.
Alle Betrage aufier Betrége je Aktie sind in Tausend Euro (TEUR) angegeben.

Der vorliegende Konzernabschluss beinhaltet den Ab-
schluss von QSC und ihrer Beteiligungen. Alle wesentlichen konzerninternen Geschafts-
vorfalle wurden eliminiert. Wesentliche Beteiligungen werden nach der Equity-Methode
bilanziert. Grundsatzlich handelt es sich hierbei um Beteiligungen mit einem Stimm-
rechtsanteil zwischen 20% und 50%.
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2. Wesentliche Grundsatze der Rechnungslegung

Seit dem 1. Januar 2002 wendet QSC das State-
ment of Financial Accounting Standards (.SFAS") 144 ,Accounting for the Impairment
or Disposal of Long-Lived Assets™ an. SFAS 144 befasst sich mit der Rechnungslegung
und dem Ausweis beziiglich der Werthaltigkeit und Verduf3erung von langfristigen Ver-
mogensgegenstanden, wobei SFAS 142 .Goodwill and Other Intangible Assets” die Un-
tersuchung der Werthaltigkeit regelt. Diese Richtlinien ersetzen SFAS 121 . Accounting
for the Impairment of Long Lived Assets to be Disposed of ". Die Anwendung hat keine
wesentlichen Auswirkungen auf die Finanz- und Ertragslage des Konzerns.

QSC untersucht den Buchwert der langfristigen Vermdgensgegenstande inklusive Sach-
anlagen, Beteiligungen, Geschéafts- oder Firmenwert sowie immaterielle Vermdgens-
gegenstande regelmafig dann auf ihre Werthaltigkeit, wenn Ereignisse oder Verande-
rungen Anlass geben kdnnten, dass der Buchwert grofer als der wahre Wert sein kdnn-
te. Hierbei werden die Buchwerte der einzelnen oder gruppierten langfristigen Vermo-
gensgegenstande, mit Ausnahme des Geschéfts- oder Firmenwertes, mit der Summe
der Cashflows verglichen, die durch sie generiert werden. Sofern die Summe der Cash-
flows geringer ist als die Buchwerte, erfolgt eine auflerplanmafige Abschreibung in
Hohe der Differenz. Die Ermittlung der wahren Werte der langfristigen Vermdgensge-
genstande auf Basis der Cashflows erfolgt dann, wenn die Wertermittlung tber offent-
liche Marktpreise nicht moglich ist. Fir die ersten drei Monate 2003 erfolgte keine
auflerplanmafBige Abschreibung.

Seit Januar 2002 wendet das Unternehmen SFAS 142 ,.Goodwill and Other Intangible
Assets” an. SFAS 142 legt fest, dass Geschafts- oder Firmenwerte und Vermogens-
gegenstande mit unendlicher Nutzungsdauer nicht abgeschrieben werden. Vielmehr
werden diese Vermdgensgegenstande mindestens einmal pro Jahr auf ihre Werthal-
tigkeit untersucht. Sofern Ereignisse oder Veranderungen eine Wertminderung wahr-
scheinlich machen, erfolgt die Untersuchung auch zwischenzeitlich. Die Untersuchung
der Werthaltigkeit gemaB SFAS 142 erfolgt durch die Ermittlung des wahren Wertes
(.Fair Value Method"). QSC ermittelt den wahren Wert durch die Berechnung der Cash-
flows, die sich in zwei Schritte untergliedert. In einem ersten Schritt missen die wah-
ren Werte von Geschaftsbereichen mit ihren Buchwerten verglichen werden. Der Ge-
schaftsbereich ist die Ebene, auf der die Werthaltigkeitsuntersuchung durchgefiihrt wird,
je nach Erfullung bestimmter Voraussetzungen auch eine Ebene darunter. Sofern der
wahre Wert des Geschaftsbereiches geringer ist als der Buchwert, liegt eine Wertmin-



derung vor und es erfolgt der zweite Schritt. Dabei orientiert sich die Hohe der Wert-
minderung an dem Betrag, um den der Geschafts- oder Firmenwert den inneren Wert
des Geschaftsbereiches Ubersteigt. Dieser innere Wert des Geschaftsbereiches kann
nur ermittelt werden, wenn der wahre Wert aller Sachanlagen und immateriellen Ver-
mogensgegenstande (inklusive stiller Reserven) des Geschaftsbereiches von dem im
ersten Schritt ermittelten wahren Wert des Geschéftsbereiches abgezogen wird. Hier-
bei wird der wahre Wert des Geschaftsbereiches wie bei einer hypothetischen Kauf-
preisverteilung auf alle Vermogensgegenstande und Verbindlichkeiten verteilt.

SFAS 142 verlangt die Anwendung dieser Werthaltigkeitsuntersuchung einmal pro Jahr
und bei erstmaliger Anwendung. Jede Wertminderung aufgrund der erstmaligen An-
wendung von SFAS 142 fiihrt zu einer Anderung der Rechnungslegungsprinzipien. Ge-
sellschaften wie QSC, bei denen das Geschéftsjahr dem Kalenderjahr entspricht, wen-
den SFAS 142 zum 1. Januar 2002 fir Geschafts- oder Firmenwerte und immaterielle
Vermdgensgegenstande mit unendlicher Nutzungsdauer an und zwar unabhangig davon,
ob sie aus Unternehmenszusammenschlissen vor oder nach dem 1. Juli 2001 stam-
men. Nach der erstmaligen Anwendung von SFAS 142 beendete QSC die Abschreibung
ihres Geschafts- oder Firmenwertes. QSC hat keine Wertminderung aufgrund der erst-
maligen Anwendung von SFAS 142 oder als Ergebnis der am 31. Oktober 2002 durch-
gefiihrten, jahrlich geforderten Werthaltigkeitsuntersuchung festgestellt. Mit der Anwen-
dung von SFAS 142 seit dem 1. Januar 2002 gibt es keinen Einfluss auf die ersten drei
Monate der Jahre 2003 und 2002.

Im Dezember 2002 wurde vom FASB SFAS 148 ,Accounting for Stock-Based Compen-
sation - Transition and Disclosure” verabschiedet. SFAS 148 préazisiert und erweitert
die Ausweisvorschriften fir Aktienoptionsplane und regelt die Bestimmungen fir den
Ubergang von Accounting Principles Board (LAPB") 25 .Accounting for Stocks Issued
to Employees™ auf SFAS 123 ,Accounting for Stock-Based Compensation” bei aktien-
orientierten Vergitungsplanen. Mit dem Zeitpunkt der Anwendung von SFAS 148 wer-
den alle neuen aktienorientierten Vergtungen nach SFAS 123 bilanziert, wahrend die
bereits vorhandenen weiterhin nach APB 25 bilanziert werden kdnnen. SFAS 148 ist
erstmals wirksam fur nach dem 15. Dezember 2002 beginnende Geschaftsjahre. Seit
dem 1. Januar 2003 wendet QSC SFAS 148 an. Demnach bewertet sie ihre Aktienop-
tionsplane, die bis zum 31. Dezember 2002 gewahrt wurden entsprechend den Bestim-
mungen des APB 25 und wendet SFAS 123 fir alle ab dem 1. Januar 2003 gewahrten
Aktienoptionen an.
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Im Konzernabschluss miissen Schatzungen vorge-
nommen und Annahmen getroffen werden, die die bilanzierten Vermdgensgegenstan-
de und Verbindlichkeiten, die Angabe von Eventualverbindlichkeiten am Bilanzstichtag
und den Ausweis von Ertrédgen und Aufwendungen wahrend der Berichtsperiode be-
einflussen. Die sich tatsachlich einstellenden Betrége kdénnen von den Schatzungen
abweichen.

Guthaben bei
Kreditinstituten und Kassenbestand sind alle flissigen Mittel auf Bankkonten und in
Kassen.

Gemal SFAS 115 ,Accounting for Certain Investments
in Debt and Equity Securities” und der Anlagestrategie des Unternehmens wurden
insgesamt Wertpapiere in Hohe von TEUR 38.817 als festverzinsliche Wertpapiere bis
zur Falligkeit klassifiziert und zu fortgefihrten Anschaffungskosten bewertet. Wertpa-
piere in Hohe von TEUR 3.053 wurden als zur Verauflerung bestimmte festverzinsliche
Wertpapiere klassifiziert und zum Stichtagskurs bewertet.

Der Verlust je Aktie wird gemafR SFAS 128 ..Earnings per share”
berechnet, indem der auf Stammaktionare entfallende Verlust durch den gewichteten
Durchschnitt der wahrend des Zeitraums ausgegebenen Stammaktien des Unterneh-
mens geteilt wird. Dabei werden Aktien aus Wandlungsrechten nicht beriicksichtigt, die,
wenn bestimmte Bedingungen nicht erfillt sind, einem Rickkaufsrecht unterliegen.
Die Kennzahl Ergebnis je Aktie (verwassert] berticksichtigt auch Wandlungsrechte, so-
fern deren Ausibung eine verwassernde Wirkung hat.

In der Berechnung des Verlusts je Aktie sind die 3.874.067 an Mitarbeiter tber die Aus-
tbung von verfallbaren Wandelschuldverschreibungen ausgegebenen Stiicke nicht
enthalten. Ebenso wurde die Auswirkung einer méglichen Wandlung von 5.074.651
Schuldverschreibungen in QSC-Stammaktien nicht berlcksichtigt.

Fur die drei Monate bis zum 31. Marz 2003 und 2002 wurde die verwassernde Wirkung
von Wandelschuldverschreibungen nicht beriicksichtigt, weil QSC in diesen Berichts-
zeitraumen Nettoverluste verzeichnete und die angenommene Wandlung von Schuld-
verschreibungen somit eine der Verwasserung gegenlaufige Wirkung gehabt hatte.



Beim Erwerb von Beteiligungen wird der Unterschieds-
betrag zwischen Anschaffungskosten und Marktwert zum Erwerbszeitpunkt als Ge-
schafts- oder Firmenwert aktiviert. Mit der Anwendung von SFAS 142 wurde ab dem
1. Januar 2002 keine Abschreibung mehr vorgenommen. Dafiir erfolgt mindestens
einmal pro Jahr die Untersuchung der Geschafts- oder Firmenwerte auf Werthaltigkeit.

In Ubereinstimmung mit SFAS 131 . Disclosures about
Segments of an Enterprise and Related Information” wendet QSC die ..Management-
Methode™ an, um die Segmenteinteilung festzulegen. Als Basis fiir die Bestimmung
der Segmente dient dabei die interne Organisation des Unternehmens, die von der
Unternehmensleitung fir betriebswirtschaftliche Entscheidungen und Leistungsbeur-
teilungen zugrunde gelegt wird. QSC ist lediglich in einem Segment tatig: Festnetzba-
sierte integrierte Telekommunikationsdienstleistungen in Deutschland.

SFAS 130 .Reporting Comprehensive Income” verlangt die
separate Berichterstattung der einzelnen Komponenten des Comprehensive Income
(.sonstiges Gesamtergebnis”). Diese umfassen neben dem Konzernergebnis das Gbrige
Comprehensive Income, das alle erfolgsneutralen Veranderungen des Eigenkapitals
umfasst, die nicht im Zusammenhang mit Transaktionen mit den Aktionaren stehen.
Sowohl das tbrige Comprehensive Income als auch das gesamte Comprehensive In-
come werden in der Entwicklung des Konzerneigenkapitals dargestellt.

3. Beteiligungen und Finanzanlagen

Am 13. Dezember 2002 beteiligte QSC sich mit 100% an der Ventelo
GmbH, Disseldorf (.Ventelo”). Ventelo ist ein deutschlandweit tatiges Telekommunika-
tionsunternehmen, das Sprachtelefondienste speziell fir Geschaftskunden anbietet.
Ventelo's Marktposition als Telefonie-Anbieter fiir Geschaftskunden ergénzt die DSL-
basierten Breitbandangebote fir Geschaftskunden der QSC in idealer Weise. Mit Ven-
telo kann QSC ab sofort integrierte Telekommunikationsldsungen fir Unternehmens-
kunden aller GroBenordnungen realisieren. Der Kaufpreis fir Ventelo betragt TEUR
11.515 inklusive Akquisitionskosten in Hohe von TEUR 90 und kann in Abhangigkeit von
noch zu Uberprifenden Annahmen um bis zu TEUR 5.200 geringer ausfallen. Dieser
Betrag wurde noch nicht ausgezahlt und befindet sich auf einem Treuhandkonto. Ven-
telo wurde am 1. April 2002 aus der ehemaligen Muttergesellschaft gemaB §§ 159 ff.
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Umwandlungsgesetz ausgegriindet. Nach § 133 Umwandlungsgesetz haftet Ventelo
bis zu flnf Jahre fir mdgliche Steuerzahlungen. Aus dem Erwerb der Beteiligung ergab
sich ein negativer Geschafts- oder Firmenwert in Hohe von TEUR 132. Die erworbenen
Aktiva wurden pro rata um diesen Betrag reduziert. Der Konzernabschluss der QSC be-
inhaltet den Abschluss der Ventelo seit dem 13. Dezember 2002.

Am 26. April 2001 anderten die Gesellschafter der ALCHEMIA S.p.A.,
Mailand, Italien, eine von QSC'’s strategischen Beteiligungen in 2000, den Namen des
Unternehmens in Netchemya S.p.A. (.Netchemya“]. TISCALI S.p.A. ist Gesellschafterin
der Netchemya und hat im dritten Quartal 2002 die strategische Entscheidung getrof-
fen, nicht mehr als Wiederverkaufer fur die netzwerkbasierten Dienstleistungen der
Netchemya aufzutreten. Aus diesem Grund ist die Finanzierung und Umsetzung des
Geschaftsplans nicht mehr gewahrleistet und die Gesellschafter haben die ersten Maf3-
nahmen ergriffen, den Geschaftsbetrieb der Netchemya durch die freiwillige Liquidation
einzustellen. QSC hat den Restbuchwert in Hohe von TEUR 4.136 aus diesem Grund
vollstandig in 2002 wertberichtigt.
Am 28. Januar 2002 leistete QSC ihre Einlage in die Grell Beratungs GmbH, Kéln (.Grell")
in Form einer Sacheinlage von 575.000 Aktien der QSC zum Kurs von EUR 1,29. Die
Beteiligung an Grell wird nach der Equity-Methode bilanziert. QSC hat den Anteil an
Grell auf Basis der bisherigen Geschaftsentwicklung in 2002 um TEUR 433 wertberich-
tigt, was zu einem Restbuchwert von TEUR 301 fihrt.

4. Mitarbeiterbeteiligung

QSC bewertet ihre bis zum 31. Dezember 2002 gewahrten Aktienoptionsplane entspre-
chend den Bestimmungen des APB 25. Danach werden Kompensationsaufwendungen in
Hohe des Unterschiedsbetrags zwischen Marktpreis und Ausgabepreis der Aktie der Wan-
delschuldverschreibung am Bewertungsstichtag ausgewiesen. Beim AOP2000 ist der Be-
wertungsstichtag das Datum der Zuteilung. Beim AOP2000A wurde der Ausgabepreis von
483.169 Wandelschuldverschreibungen im November 2000 reduziert. Diese 483.169 Wan-
delschuldverschreibungen werden daher als variabler Plan bilanziert. Fir die 483.169
Wandelschuldverschreibungen des variablen Plans hat QSC keine Kompensationsaufwen-
dungen erfasst. Diese Wandelschuldverschreibungen haben einen durchschnittlichen Aus-
Ubungspreis von EUR 4,23. Am 31. Marz 2003 wurde die QSC-Aktie mit einem Schluss-
kurs von EUR 0,60 am Prime Standard an der Frankfurter Wertpapierborse notiert. Bei



allen tUbrigen Wandelschuldverschreibungen, die im Rahmen des AOP2000A ausgegeben
wurden, sind Bewertungsstichtag und Zuteilungsdatum identisch. Das gilt auch fir die
Aktienoptionsplane AOP2001 und AOP2002.

Zum 31. Méarz 2003 wurden Kompensationsaufwendungen in Héhe von insgesamt TEUR
3.375 abgegrenzt. Diese Kompensationsaufwendungen werden bis zur endgdiltigen Aus-
tibung der Optionen amortisiert. In den ersten drei Monaten 2003 amortisierte QSC TEUR
1.614, im Vergleichszeitraum 2002 wurden TEUR 1.691 amortisiert.

Fremdkapital

Sonstige langfristige Verbindlichkeiten in Hohe von TEUR 378 ergeben sich aus der Aus-
gabe von Wandelschuldverschreibungen im Rahmen der Mitarbeiterbeteiligungsprogramme
sowie den Rickstellungen fir Pensionszusagen.

. Wertberichtigung auf Forderungen

In den ersten drei Monaten des Jahres 2003 und 2002 wurden keine Wertberichtigungen
auf Forderungen vorgenommen.

. Aktien und Wandlungsrechte Vorstand und Aufsichtsrat

Die Mitglieder des Vorstands halten folgende Anzahl von Aktien und Wandlungsrechten:

31.03.2003 31.03.2002
Wandlungs- Wandlungs-
Aktien rechte Aktien rechte
Dr. Bernd Schlobohm 13.818.372 - 13.818.372 -
Gerd Eickers 13.841.100 9.130 13.841.100 -
Markus Metyas 2.307 1.059.116 2.307 1.059.116

Bernd Puschendorf - 1.000.000 - 1.000.000
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Die Mitglieder des Aufsichtsrats halten folgende Anzahl von Aktien und Wandlungsrechten:

31.03.2003 31.03.2002
Wandlungs- Wandlungs-
Aktien rechte Aktien rechte
John C. Baker - 19.130 - 9.130
Herbert Brenke 187.820 9.130 161.120 9.130
Ashley Leeds 9.130 - 9.130 -
David Ruberg 4.563 19.130 4.563 9.130
Claus Wecker 83.025 - 83.025 -

8. Ereignisse nach dem Bilanzstichtag

Die Erméachtigung aus der Hauptversammlung am 16. Mai 2002, tber die Borse oder auf-
grund eines offentlichen Erwerbsangebotes eigene Aktien der Gesellschaft bis zu einem
rechnerischen Anteil am Grundkapital in Hohe von insgesamt TEUR 10.000 zu erwerben,
wurde mit Ablauf der Hauptversammlung am 15. Mai 2003 aufgehoben, da sie gemaf} den
gesetzlichen Vorgaben bis zum 31. Oktober 2003 befristet war. Sie wurde durch eine neue,
bis zum 31. Oktober 2004 giiltige, gleichlautende Ermachtigung ersetzt.

QSC halt Telekommunikationslizenzen der Klasse 3 fiir Telekommunikationsdienstleistun-
gen fir die Offentlichkeit und der Klasse 4 fiir Sprachtelefondienste auf der Basis selbst
betriebener Telekommunikationsnetze. Diese Lizenzen werden von der Regulierungsbe-
horde fir Telekommunikation und Post vergeben und unterliegen einer einmaligen Lizenz-
geblhr. QSC hatte zusammen mit anderen Lizenznehmern gegen die erlassenen Gebiih-
renbescheide Klage erhoben. Am 23. April 2003 hat QSC einen neuen GebUlhrenbescheid
fur die bundesweite Lizenz der Klasse 3 erhalten, auf dessen Grundlage eine Neubewer-
tung der immateriellen Vermdgensgegenstiande erfolgen wird. Uber eine Neufestsetzung
der Lizenzgebiihren der Klasse 4 liegt noch keine Entscheidung vor.



ADSL

ATM

Backbone

Bandbreite

Breitband

DSL

Firewall

ISP

Kollokationsraum

LAN

Asymmetric Digital Subscriber Line; asymmetrische Datenibertragungstechnologie.
Herunterladen von Daten mit 1,5 Mbit/s bis 8 Mbit/s maglich, Datenversand nur mit 16 kbit/s
bis 640 kbit/s moglich.

Asynchronous Transfer Mode. Universelles Ubermittlungsverfahren fiir breitbandige Anwen-
dungen im Bereich 2 Mbit/s bis zu 622 Mbit/s.

Hochgeschwindigkeitsnetz, das Netze mit geringer Geschwindigkeit/Kapazitat verbindet.

Ubertragungskapazitat einer Leitung. Je grofer die Bandbreite, desto mehr Informations-
einheiten (Sprache, Bilder und andere Daten) lassen sich in einer bestimmten Zeitspanne
Ubertragen.

Datenlbertragungskapazitat von mehr als 128 Kilobit pro Sekunde.

Digital Subscriber Line; digitale Teilnehmeranschlussleitung. DSL ist ein Ubertragungsver-
fahren, das es ermdglicht, Uber die normale Kupferdraht-Telefonleitung digitale Daten mit
einer hohen Ubertragungsrate zu transferieren.

Schitzt ein internes (z.B. Unternehmens-) Netzwerk, das an externe Netzwerke (z.B. Internet)
angeschlossen ist, vor unberechtigten Zugriffen oder Eindringlingen. Eine Firewall kann
sowohl als Hardware, Software oder aus einer Netz-Applikation bestehen.

Internet Service Provider. Sie ermdglichen Kunden Datenkommunikation durch Bereitstellung
des Internet-Zugangs und der dazugehdrigen Dienste wie z.B. E-Mail.

Central Office oder Kollokationsraum. Hauptverteiler der Deutschen Telekom, ab hier beginnt
die .letzte Meile” bis zum Haus. Im Kollokationsraum befindet sich die DSL-Infrastruktur
alternativer Netzbetreiber wie QSC. Dort wird die Kupfer-Doppelader von der Deutschen
Telekom an den alternativen Netzbetreiber bergeben.

Local Area Network. Auf ein bestimmtes geografisches Gebiet oder Gebaude beschranktes
Netz (z.B. innerhalb einer Firma).



Letzte Meile

Mbit/s / kbit/s

MSC

SDSL

Standleitung

TAL

Video on Demand

Voice over DSL

VPN

Web-Hosting

GLOSSAR

Weg von der Telefondose bis zur ndchsten Ortsvermittlungsstelle (Hauptverteiler).
Megabit pro Sekunde / Kilobit pro Sekunde. MaBeinheit der Datentibertragungsgeschwindigkeit.

Metropolitan Service Center. QSC-eigener Standort zur Bereitstellung der DSL-Technologie
und von Breitbandanwendungen.

Symmetric Digital Subscriber Line; symmetrische Ubertragungstechnologie. Erlaubt Daten-
transfer in beide Richtungen mit Geschwindigkeiten von bis zu 2,3 Megabit pro Sekunde.

Permanent freigeschaltete Verbindung. Standleitungen werden auch als Festverbindungen
oder Mietleitungen bezeichnet.

Teilnehmeranschlussleitung. Leitung zwischen Ortsvermittlungsstelle (Hauptverteiler) und
Netzabschluss beim Teilnehmer.

Die Zukunftsform des Homeentertainment. Per Internet kénnen Filme geordert und Uber die
Telefonleitung sozusagen .live” Uberspielt werden. Mit der SDSL-Technologie von QSC wer-
den die virtuelle Videothek sowie unzahlige andere Multimediadienste Realitat, die bislang
denkbar, jedoch kaum realisierbar waren.

Méglichkeit, im Rahmen der DSL-Technologie Uber ATM Sprache und Daten gleichzeitig zu
Ubertragen.

Virtual Private Network. In einem VPN werden mehrere Standorte eines Unternehmens zu
einem gesicherten Netzwerk innerhalb eines dffentlichen Netzwerks verbunden.
AusschlieBlich autorisierte Personen oder Standorte konnen Uber diese Netzinfrastruktur
miteinander kommunizieren, Daten abfragen und austauschen.

Dienstleister bieten vor allem Geschaftskunden Server-Kapazitaten fir deren Internet-
Anwendungen an.
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